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Введение

Занимаясь своей деятельностью в рыночной экономике, каждая организация, как субъект предпринимательской деятельности, должна обеспечивать такое положение финансовых ресурсов, которое могло бы сохранять способность стабильно выполнять свои функции перед деловыми партнерами, собственниками, государством и наемными работниками.

Организации могут достигать стабильности финансовых ресурсов только при условии строгого соблюдения принципов коммерческого расчета, который заключается в сопоставлении затрат и результатов, а также получение максимальной прибыли при минимальных затратах. При этом организация приобретает настоящую, а не мнимую, финансовую независимость, и несет экономическую ответственность за эффективное распределение ресурсов.

Финансовое состояние организации – это комплексное понятие, являющееся итогом взаимодействия всех составляющих системы финансовых отношений организации, и определяется совокупностью многочисленных факторов производственно–хозяйственной деятельности. Финансовое состояние характеризуется группой показателей, которые отражают существование, размещение и использование денежных ресурсов.

Финансовое положение организации находится в зависимости от результатов ее деятельности в финансовом, производственно–хозяйственном и коммерческом ключе. В первую очередь, на финансовое состояние организации положительно влияют стабильный поток выпускаемой качественной продукции и ее успешная реализация. Как правило, чем больше показатели объема производства, работ или услуг, и ниже их себестоимость, тем лучше финансовое состояние.

В том случае, если критерии деятельности организации и условия распределения финансовых ресурсов соответствуют параметрам положительной оценке финансового состояния, то можно сказать, что организация финансово устойчивая. В ряду объектов финансово–экономического анализа конкретно этой характеристике отводится главная роль.

Деятельность организации в финансово–хозяйственном смысле обеспечивается имеющимися финансовыми ресурсами (капиталом) как своими собственными, так и привлеченными (в данном случае – заемными). Размер и размещение в активы характеризуется бухгалтерским балансом, который представляет собой источник исследования финансового состояния. Валюта баланса включает в себя информацию о количестве финансовых ресурсов, находящихся в организации на отчетный период, а динамика данного показателя наглядно показывает процесс увеличения (или наоборот, уменьшения) финансового потенциала организации. Таким образом, признаком финансовой стабильности является рост валюты баланса организации, то есть общей суммы его денежных ресурсов.

Актуальность данных исследований подтверждает тот факт, что сегодня в большинстве отечественных организаций наблюдается отсутствие эффективного механизма управления финансовой деятельностью. Организации достаточно часто за счет непродуманной финансово-хозяйственной политики и преимущественно краткосрочного управления теряют свои позиции, приближаясь к кризисному финансовому положению. Приспосабливаясь к новым условиям хозяйствования, организации сталкиваются со значительными финансовыми трудностями в связи с неправильным перераспределением средств и источников их образования. В связи с этим возникает вопрос о создании единой методики оценки их финансового состояния как основы дальнейшего эффективного функционирования.

Целью данной работы является изучение теоретических основ и экономической сущности финансового состояния предприятия, исследование современных методов его оценки, а также разработка путей улучшения финансового состояния выбранного предприятия.

Исходя из цели, в работе ставятся следующие задачи:

– рассмотреть теоретические основы оценки финансового состояния организации;

– осуществить оценку финансового состояния АО "Завод Элекон" и расчет основных показателей финансового состояния организации;

– определить пути улучшения финансового состояния исследуемой организации.

Объектом исследования выпускной квалификационной работы является система показателей финансового состояния организации и их оценка на примере АО "Завод Элекон".

Предмет исследования – финансово–хозяйственные отношения, возникающие в процессе деятельности организации, оказывающие влияние на его финансовое состояние.

Информационной базой исследования послужили законодательные и нормативно–правовые акты, фундаментальные и прикладные работы авторов по вопросам оценки финансового состояния предприятия, учебники, учебные пособия, научные статьи, аналитические материалы, публикуемые в периодической печати, материалы научно–практических конференций, а также материалы финансовой отчетности предприятия АО "Завод Элекон" за 2015–2017 гг.

В работе применен целый ряд специальных методов, которые позволяют получить количественную оценку отдельных аспектов финансовой деятельности предприятия: горизонтальный и вертикальный анализ; метод финансовых коэффициентов; сравнительный анализ; абстрактно–логический; графический метод.

1 Теоретические основы анализа финансового состояния организации

1.1 Понятие, значение и задачи анализа финансового состояния предприятия

Финансовое положение является особо важной характеристикой уровня эффективности реализации экономической деятельности предприятия. Именно по этой причине очень важно понимать сущность и верно оценивать финансовое состояние организации.

На сегодняшний день финансовое положение компании рассматривается и объясняется с разных точек зрения, что объясняет отсутствие единого подхода к определению указанного термина и затрудняет выработку универсальной методики оценки и анализа.

Большинство российских авторов рассматривают финансовое состояние как экономическую категорию, которая связана с особенностями наличия, размещения и использования ресурсов. Несмотря на это, единая структура понятия так и не определена [9].

Для того, чтобы более объективно и в полном объеме определить сущность финансового состояния, необходимо как можно более объективно и полно иметь представление о финансовом состоянии. 

По мнению Ковалева В.В., финансовое состояние – это совокупность показателей, характеризующих наличие, размещение и использование финансовых ресурсов предприятия [19].

Однако данное определение сужает сущность рассматриваемой категории до ее характеристик – платежеспособность и ликвидность. 

Есть мнение, что финансовое состояние – это характеристика организации, которая выражается в способности финансировать свое производство [2]. 

Показателями при этом являются финансовые ресурсы, а именно показатель наличия достаточного количества финансовых ресурсов, а также целесообразностью их размещения и эффективностью использования. При этом немаловажным будет являться финансовые взаимоотношения с другими юридическими и физическими лицами. 

А.Ф. Ионова, Н.Н. Селезнева определяют финансовое состояние, как состояние, которое в процессе распределения и использования ресурсов обеспечивает поступательное развитие предприятия в целях роста прибыли и капитала при сохранении платежеспособности. 

Есть и другое определение, согласно которому финансовое состояние предприятия – это экономическая ниша, которая отражает состояние капитала в ходе его кругооборота и способность субъекта хозяйствования к погашению долговых обязательств и саморазвитию на определенный момент времени. 

Балабанов И.Т. считает, что финансовое состояние – это характеристика финансовой конкурентоспособности предприятия (то есть платежеспособности, кредитоспособности), применения финансовых ресурсов и капитала, выполнения обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами [13]. 

По мнению Герасименко Г.П., Макарьян Э.А это совокупность показателей, отражающих способность предприятия погасить свои долговые обязательства. 

Савицкая Г.В. определяет финансовое состояние как экономическую нишу, которая отображает состояние капитала в ходе его кругооборота и способность субъекта к саморазвитию на определенный момент времени [24]. 

Шеремет А.Д., Негашев Е.В. считают, что финансовое состояние организаций определено в соотношении структур его активов и пассивов, т. е. средств предприятия и их источников [30]. 

Финансовое положение организации представляет собой системное понятие, являющееся итогом взаимодействия всех его элементов, определяется совокупностью производственных и хозяйственных факторов и характеризуется показателями, которые являются отображением наличия, размещения и использования финансов.

Но при наличии различных толкований финансового состояния, все автора сходятся в убеждении о том, что характеристика финансового состояния формируется на основе ликвидности и платежеспособности предприятия, оценка которых является содержательно–структурными элементами методики анализа финансового состояния организации.

Сравнение сущности этих понятий, которые раскрыты и исследованы многими авторами, дает понять, что финансовое состояние предприятия создается в комплексе внешних и внутренних финансовых отношений компании и его необходимо рассматривать как финансовую состоятельность предприятия.

Финансовое положение – главный критерий надежности партнера, который определяет его возможности как конкурента, а также потенциал в эффективном проведении хозяйственной деятельности по отношению к финансовым интересам всех ее участников [18].

Финансовое состояние может быть нескольких видов: устойчивое, неустойчивое и кризисное. Возможность организации своевременно осуществлять расчеты и финансировать свою деятельность в перспективе говорит о хорошем финансовом состоянии.

Устойчивое финансовое положение оказывает позитивное влияние на объем основной деятельности и финансирование собственного производства.

Именно поэтому деятельность финансового плана должна направляться на обеспечение своевременного поступления и расходования финансовых ресурсов, реализацию расчетной дисциплины, достижение равновесия между собственными и заемными средствами, а также его эффективное использование.

Устойчивое финансовое состояние предприятия имеет зависимость от следующих факторов:

– структура привлечения и размещения финансов хозяйственного субъекта, на котором обеспечена постоянная платежеспособность;

– способность осуществлять деятельность как в настоящее время, так и в перспективе, что значительным образом определяется рациональным использованием финансов, получением прибыли и постоянного притока денежных средств.

При этом избыточная финансовая устойчивость предприятия может говорить о неэффективном использовании денежных ресурсов и недостаточно профессиональном управлении финансами [17].

Устойчивое финансовое положение организации является длящимся во времени, то есть наступает постепенно, характеризуя предприятие как наиболее социально устойчивое, так как такая организация в процессе своего существования способно вносить своевременные платежи и предотвращать непредвиденные ситуации. Финансово устойчивые организации всегда уплачивают вовремя налоги, пошлины и сборы, то есть производят отчисления в различные фонды, а также выдает зарплату рабочим и дивиденды акционерам.

Для достижения финансовой устойчивости предприятие должно обладать гибкой системой капитала и уметь реализовывать его движение таким образом, чтобы обеспечивать превышение доходов над расходами с целью создания факторов самовоспроизводства.

Поводя итоги, можно сказать, что устойчивое финансовое состояние характеризуется такими показателями, реализация которых обеспечена требованиями рынка и необходимостью развития предприятия.

Как правило, финансовое положение является определяющим показателем положения предприятия во внешней среде и регулирует уровень гарантии экономических интересов, что определяет, в свою очередь, уровень делового сотрудничества [29].

Кроме этого, финансовое состояние характеризуется комплексом показателей и факторов, которые отражают финансовые процессы на предприятии. Все это увеличивает значимость необходимости проведения финансового анализа, являющимся одним из элементов экономического процесса.

Наиболее значимой целью, с точки зрения финансовой деятельности, является определение последовательности и способов использования финансовых ресурсов для эффективного осуществления деятельности [6].
Приоритетными задачами анализа являются адекватные (объективные) оценки стартового положения в области финансов и исследования динамики развития предприятия.

В процессе анализа решаются следующие задачи:

– выявление взаимосвязи между различными показателями и факторами в финансовой деятельности предприятия, оценка выполнения плана в отношении поступления и использования финансов в организации;

– формулировка прогноза потенциальных финансовых итогов, рентабельности предприятия на основании изучения реальных условий хозяйственной деятельности, а также на основании наличия средств, как собственных, так и заемных, и варианта их использования;

– формулировка конкретных методов на увеличение эффективности использования денежных ресурсов предприятия и укрепление финансового состояния.

1.2 Источники и правовая регламентация анализа финансового состояния предприятия

Сводная информация по результатам анализа финансовой отчетности представляет собой формулировку обобщающего вывода по итогам изучения отчетности на основе промежуточных выводов в процессе анализа отдельных направлений финансовых результатов и финансового положения компании, а также, при необходимости, разработку рекомендаций по улучшению.

Для того, чтобы провести анализ, специалисту требуется информация, которая содержится в бухгалтерских документах, статистической и оперативной отчетности, сформированных по нормативам, действующим на предприятии.
Федеральный закон «О бухгалтерском учете» №402–ФЗ содержит общие указания относительно отчетности. Согласно данному закону, а также Положению по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации и Положению по бухгалтерскому учету «Бухгалтерская отчетность организации» (ПБУ4/99), годовая отчетность включает: бухгалтерский баланс (форма №1), и приложения к балансу, форма №2 «Отчет о финансовых результатах и их использовании», форма №5 «Сведения о состоянии имущества предприятия», форма №4 «Отчет о движении денежных средств». 

По характеру финансовой заинтересованности пользователей финансовой информации можно разделить на две группы: 

- внешние, которое находятся за пределами предприятия; 

- внутренние, которые осуществляют управление предприятием [26]. 

Внешние пользователи информации могут иметь прямой и непрямой финансовый интерес. К внешним пользователям, которые имеют прямую финансовую заинтересованность, относят реальных и потенциальных инвесторов, банки, поставщиков, клиентов, наемных работников и т.д. По данным финансовых отчетов они оценивают финансовые перспективы предприятия и его платежеспособность. К внешним пользователям, которые имеют непрямую финансовую заинтересованность, принадлежат налоговые и административные органы, другие общественные организации, фондовые и товарные биржи. 

Внутренние пользователи информации - управленческий персонал всех уровней, который использует учетную информацию для планирования, контроля и оценки хозяйственной деятельности, в частности владельцы, участники, администрация в лице наблюдательного совета, совета директоров, менеджеров, руководителей и специалистов подразделений [9]. 

Информативность бухгалтерского баланса в разрезе потребностей пользователей обобщенна в таблице 1.1.

Таблица 1.1
Пользователи информации бухгалтерского баланса и их информационные потребности

	Пользователи баланса
	Информационные потребности
	Направления использования информации

	1
	2
	3

	Внутренние
	Управленческий персонал высшего уровня
	Информация относительно текущего и прогнозного финансового состояния предприятия
	Формирование и обоснование стратегии развития предприятия на перспективу; принятие тактических управленческих решений для выполнения стратегических целей, поставленных владельцами; возможность осуществления контроля за достижением предприятием запланированных мощностей

	Внешние
	Собственники
	Информация относительно финансового состояния и результатов деятельности
	Принятие управленческих решений стратегической направленности

	
	Менеджеры структурных подразделений
	Информация относительно функционирования конкретного направления деятельности
	Принятие управленческих решений относительно повышения эффективности и регуляции деятельности

	
	Работники 
предприятия
	Информация об общем состоянии функционирования предприятия
	Принятие решения относительно последующего сохранения рабочих мест, перспективы повышения оплаты труда, улучшения социального обеспечения

	
	Инвесторы
	Финансовое состояние предприятия и прогнозирования деятельности
	Определение возможностей получения прибыли в долго- и краткосрочной перспективе, что учитываются при принятии решений относительно операций с акциями

	
	Финансово-кредитные учреждения
	Финансовое состояние, платежеспособность предприятия
	Определение возможностей предоставления кредитов, вероятности их возвращения, выплаты процентов

	
	Поставщики и подрядчики
	Платежеспособность предприятия
	Прогнозирование своевременности погашения задолженности

	
	Покупатели и заказчики
	Информация о финансовом состоянии предприятия
	Определение возможностей своевременного выполнения договорных обязательств

	
	Налоговые органы и органы социального страхования
	Размер задолженности за налогами и обязательными платежами
	Осуществление контроля за объема
ми задолженности за налогами и обязательными платежами


Продолжение таблицы 1.1
	
	1
	2
	3

	
	Органы государственной статистики
	Обобщена информация относительно финансового состояния предприятия
	Подготовка необходимой информации для вышестоящих органов государственного управления

	
	Государственные органы власти
	Информация относительно размещения ресурсов предприятия
	Регуляция деятельности предприятий


Форма №2 содержит сведения о текущих финансовых результатах деятельности предприятия за отчетный период. Здесь показаны величина балансовой прибыли или убытка и слагаемые этого показателя:

-  прибыль (убыток) от реализации продукции;

- финансовый результат от прочей реализации (от реализации основных средств и нематериальных активов) и других финансовых операций;

- доходы и расходы от прочих внереализационных операций (штрафы, убытки от безнадежных долгов и т.п.).

В форме №2 представлены также затраты предприятия на производство реализованной продукции (работ, услуг) по полной или производственной себестоимости, коммерческие расходы, управленческие расходы, выручка нетто от реализации продукции, товаров, работ, услуг. Показаны суммы налога на прибыль и отвлеченных средств.

Отчет о финансовых результатах является важнейшим источником информации для анализа показателей рентабельности предприятия, рентабельности реализованной продукции, рентабельности производства продукции, определения величины чистой прибыли, остающейся в распоряжении предприятия и других показателей.

Достоверной финансовой отчетностью является отчетность, которая не содержит ошибки и искажений, способных повлиять на решение пользователей отчетности. 

Примерами искажения финансовой отчетности является [26]: 

– завышение суммы дебиторской задолженности в связи с не начислением резерва сомнительных долгов; 

– завышение стоимости запасов после первичного признания их активами в связи с тем, что бухгалтер не всегда рассчитывает наименьшую из величин - стоимость приобретения, или чистую стоимость реализации запасов; 

– нарушение принципа соотношения доходов и расходов в случаях, когда доходы признаны, а расходы отнесены в состав расходов будущих периодов; 

– списания части расходов непосредственно на счет «Нераспределенная прибыль (непокрытые убытки)», что приводит к завышению прибыли текущего периода в «Отчете о финансовых результатах». 

Таким образом, в зависимости от целевого сегмента, на который сориентирована информация, финансовая отчетность способствует решению следующих задач пользователей [11]: 

– помощь действительным и потенциальным инвесторам, в принятии правильных управленческих решений; 

– реальная оценка сроков, возможностей и объемов получения экономических выгод; 

– адекватное отображение экономического положения предприятия. 

Учет принципов бухгалтерской отчетности предопределяет соответствие информации характеристикам (уместность, достоверность, надежность, сопоставимость, публичность, адресность) и наличие определенных ограничений информации бухгалтерского баланса (рис. 1.1) [21]. 

Содержание форм бухгалтерской отчетности, предназначенной для представления в налоговые и статистические органы является четко регламентированным на уровне государства, однако использование баланса в процессе принятия решений порождает необходимость повышения аналитической отдельных его статей или разделов.


Рис. 1.1  Качественные характеристики информации бухгалтерского баланса

Составление бухгалтерской отчетности по регламентированной форме и возможность детализации его информации по требованиям конкретных групп пользователей предопределяет такое требование к информации как адресность.

1.3 Методические аспекты анализа финансового состояния предприятия

Анализ и оценка финансового положения организации – это часть комплексного финансового анализа, поэтому может быть осуществлена с различной степенью глубины исследования, в зависимости от целей, наличия информации и др., а также характеризуется совокупностью факторов, которые нашли отражение в балансе на определенную дату.

Анализ финансовой деятельности представляет собой взаимосвязанные разделы внешнего анализа и внутреннего управленческого анализа. 
Внутренний анализ осуществляется сотрудниками (финансовыми менеджерами). Внешний анализ проводят аналитики, являющиеся постоянными лицами для предприятия, к примеру, аудиторы).

Исследование финансовой отчетности включает в себя двухмодульную систему, которая состоит из экспресс–анализа и углубленного анализа [5].

При экспресс–анализе получают оперативную, наглядную и простую оценку финансового состояния и динамики развития компании. Данный метод изучения представляет собой просмотр отчетности и ее соответствие формальным признакам: комплектность, правильность оформления и др. Кроме этого, экспресс–анализ позволяет ознакомиться с аудиторскими заключениями и политикой фирмы в плане учета, выявить «больные» статьи и проанализировать их динамику, ознакомиться с основными индикаторами, изучить пояснительные записки, дать общую оценку состоянию предприятия и сформулировать определенные выводы по результатам проведенного исследования. 
Анализ углубленный направлен на расширенное изучение финансового и имущественного потенциала субъекта, итогов осуществления им деятельности в предыдущем отчетном периоде, а также возможности развития предприятия в будущем. Данное исследование дополняет, таким образом, экспресс–анализ, конкретизируя, дополняя и расширяя его процедуры [12].

Выделяют пять базовых методов реализации финансового анализа: горизонтальный анализ (трендовый), вертикальный анализ, метод финансовых коэффициентов, сравнительный и факторный анализ.

Горизонтальный вид – рассмотрение каждой позиции отчетности в сравнении с тем же промежутком времени, что и в предыдущем периоде.

Анализ проводится методом составления аналитических таблиц, в которые вносятся данные балансовых показателей. В процессе горизонтального анализа финансовой деятельности должны быть определены абсолютные и относительные колебания величин статей баланса за отчетный период.

Задача вертикального анализа состоит в том, чтобы вычислить удельный вес отдельных статей баланса, то есть выяснить структуру активов и пассивов на какую–либо определенную дату.

Трендовый анализ – это сравнение каждого пункта отчетности настоящего времени с такими же позициями прошлого периода и выявление тренда, так называемой закономерности, очищенной от случайных воздействий и индивидуальных особенностей отдельных периодов. При помощи тренда можно сформировать предполагаемые значения показателей будущего периода, то есть ведется прогнозный анализ на перспективу.

Анализ относительных показателей (коэффициентный анализ) заключается в исследовании уровней и динамики в отношении относительных значений финансового положения, которые рассчитываются как отношение величин балансовых статей или других показателей, получаемых на основании отчетности или бухгалтерского учета [23].

При проведении анализа финансовых коэффициентов данные величины обязательно должны быть сопоставлены с базовыми величинами. При этом аналитик также изучает динамику финансовых коэффициентов за предыдущие периоды выборочно и комплексно.

Кроме этого в анализе значение имеют абсолютные показатели, которые рассчитываются на основе отчетных документов: чистые активы (собственный реальный капитал), оборотные средства (собственные), показатели обеспеченности в виде собственных оборотных средств. Эти показатели, в данном случае, являются критериальными, так как с их помощью формируются критерии, определяющие финансовое состояние предприятия.

Пространственный (сравнительный) анализ представляет собой способ изучения отдельных финансовых показателей дочерних компаний, подразделений, отдельных производственных блоков, а также сравнительный анализ показателей организации и сторонних компаний–конкурентов, отраслевых и общеэкономических данных в сравнении с такими же данными предприятия.

Факторный анализ – исследование влияния отдельных элементов (причин) на итоговый показатель. Данный вид анализа может быть как прямым (анализ), т.е. заключающимся в разделении результативного показателя на составные элементы, так как и обратным (синтез) – отдельные составные части объединяют в общий показатель.

Существуют несколько видов классификаций способов финансового анализа.

Первый вид объединяет в себе формализованные и неформализованные методы.

К первой группе относят методы, которые содержат в себе строгие формализованные зависимости. Данные методы делятся, в свою очередь, на бухгалтерские, статистические и экономико–математические.

Ко второй группе можно отнести такие методы, которые базируются на логическом подходе, минуя строгие зависимости. К ним относятся: психологические и морфологические сравнения, методы экспертных оценок и многие другие.

Использование этих методов характеризуется наличием некоторого субъективизма, так как большое значение здесь имеют опыт, интуиция и знания исследователя [7].

Приемы исследования также имеют свою классификацию. Приемы можно разделить на традиционные и математические.

1. Традиционные – сравнения и сопоставления данных по факту за определенный отчетный период с базовыми показателями; прием элиминирования; расчет средней величины; метод группировки по какому–либо признаку, прием относительных величин. 

Метод элиминирования – исключение необходимого, раздельное использование факторов на общий показатель:

1) Последовательная подстановка – замена базовой величины на имеющийся взаимосвязанный показатель. Количество подстановок должно равняться количеству воздействующих факторов;

2) Способ абсолютных разниц – влияние количественных факторов определяется при помощи произведения разницы (изменения) на базовое значение качественных факторов. Качественный фактор исчисляется путем произведения его изменений на фактическое значение фактора;

3) Способ относительных разниц – по каждому взаимосвязанному показателю выявляют процент роста или снижения путем сравнения с базой. При этом последний процент роста – это процент роста по обобщающему показателю. Разница в значениях вычисляется путем сравнения первого показателя со ста процентами, а последующих – с предыдущим. Влияние факторов в ценовом выражении вычисляется путем произведения разницы в процентном выражении на базовую величину обобщающего показателя [30].

2. Математические – линейное программирование, сетевые графики, математические модели, корреляционно–регрессионный анализ. 

В финансовом исследовании встречаются также качественные и количественные способы [8].

Качественные способы позволяют подвести итоги о финансовом положении предприятия на основании анализа, а также о степени платежеспособности, кредитоспособности и ликвидности организации. Приемы качественного анализа включают в себя эвристические методы исследования, к которым относят метод экспертных оценок; разработку сценариев; деловые игры.

Количественные способы проведения исследования позволяют аналитику в процессе анализа оценить уровень влияния факторов на итоговый показатель, просчитать коэффициенты регрессии для целей планирования, рационализировать решения по использованию финансовых ресурсов.

Количественные методы также подразделяются на следующие категории: статистические, бухгалтерские и экономико–математические.

Статистические способы анализа включают следующие способы [27]: 
– сравнение. При этом подходе показатели фактические сравниваются с показателями базовыми или с показателями планового периода. Особую значимость в этом отношении приобретают корректность проведения исследования и сопоставимость показателей;

– группировка. Данный способ предполагает объединение однородных методов в одну группу, что дает возможность определить тенденции прогресса и факторы влияния;

– цепные подстановки. Способ представляет собой замену отдельного показателя на базовый. Это позволяет не только определить влияние факторов на конечный результат, но и измерить полученную величину;

– индексный метод. Используется при исследовании сложных факторов, элементы которых не измеряются обычными способами. Данный прием предназначен для разложения отклонений обобщающего показателя, как абсолютных, так и относительных. При абсолютных отклонениях число факторов должно равняться двум, а показатель, по которому проводится исследование, должен быть представлен как произведение этих факторов;

– графический метод. Является средством иллюстрации производственных процессов и вычисления различных показателей, а также оформления итогов проверки. Графический рисунок экономических показателей можно различать по назначению (хронологические графики, диаграммы сравнения, контрольно–плановые графики), и по способу построения (столбиковые, линейные, объемные, круговые);

– табличный способ. Позволяет наглядно отображать порядок расчета показателей и их динамики, итогов исследования, структурных изменений, обозначенных в процессе изучения резервов. Аналитические таблицы представляют собой не слишком сложное строение, но при этом достаточно информативное, компактное и наглядное, включая в себя плановые и средние показатели, проценты, промежуточные результаты, отклонения и другие факторы и значения. Аналитические таблицы являются одной из наиболее удачных форм представления информации, так как группируют разрозненные данные и располагают их в определенном порядке.

– ряды динамики. Представляет собой группу чисел, которые могут характеризовать изменение показателей во времени [16].

Анализ динамических рядов позволяет определить следующее:

– направление изменений данных (уменьшение, увеличение, стабильность, нестабильность);

– наличие закономерностей в изменениях;

– средний уровень показателей;

– динамика роста показателей.

Существуют интервальные динамические ряды, характеризующие итоги за какой–либо период (выручка в первом, втором и третьем квартале, и общая выручка за год), и моментные, которые могут характеризовать экономические явления в какой–то определенный момент времени (присутствие собственных оборотных средств на начало и конец года).
Итоговые показатели, отражающие состояние предприятия, могут быть определены следующими методами:

– методом сумм (общее количество темпов увеличения определенных показателей);

– среднеарифметической величиной (похож на предыдущий способ, но еще дополнительно учитывает вес отдельных показателей);

– методом суммы мест (сложением достигнутых организацией мест в разрезе определенных показателей);

– методом балльной оценки (показатели имеют свой собственный балл в общей шкале в зависимости от значения).

Итоговый расчет чаще всего производят методом балльных оценок, который учитывает все необходимые показатели и факторы, а также предполагает разносторонний подход к анализу и его итогам.
Результат финансового состояния в виде оценки имеет большое значение для будущих и потенциальных инвесторов и партнеров предприятия. Рынок на сегодняшний день представляет собой высокодинамичную структуру, где господствует непостоянство экономических интересов в связи с неопределенностью внешней среды. Именно поэтому важно иметь представление об организации в перспективе.
По результатам анализа компания имеет возможность сделать выводы о собственном экономическом состоянии, оценивая степень влияния каждого из показателей на финансовое положение. Именно поэтому результатом для анализа финансового положения будет являться определением состояния на текущий момент, а также выяснение будущих прогнозов при условии осуществления некоторых действий [10].
2 Анализ финансового состояния организации на примере АО «Завод Элекон»
2.1 Организационно-экономическая характеристика организации

Акционерное Общество «Завод Элекон» (именуемое в дальнейшем «Общество»), создано в соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации, Федеральным законом «Об акционерных обществах», Федеральным законом «О приватизации государственных и муниципальных предприятий», Законом Республики Татарстан «О приватизации государственного имущества в Республике Татарстан».

Общество создано в результате преобразования государственного предприятия «Завод Элекон» научно-производственного объединения «Элекон» и его дочернего государственного предприятия «Элекон-Квалитет».

Место нахождения Общества – Республика Татарстан, город Казань, улица Короленко, дом 58.
Акционерное Общество «Завод Элекон» занимает лидирующее положение в России по разработке и производству цилиндрических электросоединителей для всех отраслей оборонной и гражданской промышленности, а также специальных электроразрывных соединителей для авиационной, ракетно-космической и военно-морской техники.
Продукция предприятия применяется в современных системах спутниковой связи и навигации, телевидения. Электросоединители АО « Завод Элекон» известны не только в России, но и за ее пределами - в рынки сбыта входят страны СНГ, а также ОАЭ, Индия. Номенклатура производства составляет более 70 типов электросоединителей, что включает в себя более 40 тысяч типов конструкций. 

Основной целью АО «Завод Элекон» является получение прибыли в интересах акционеров, а также иные, не запрещенные действующим законодательством действия, служащие удовлетворению интересов акционеров.
Основные направления производства видов готовой продукции АО «Завод Элекон»: соединители серийные цилиндрические; прямоугольные соединители;  агрегаты электроразрывные; специальная техника.   

Приоритетные направления деятельности:

- обеспечение наращивания объемов производства и реализации продукции, услуг;
- укрепление научно-технического потенциала предприятия, повышение тактико-технических характеристик новой конкурентоспособной продукции;

- выполнение государственных контрактов с Министерством промышленности и торговли Российской Федерации в рамках реализации программы импортозамещения ОКР «Разработка и освоение серийного производства на отечественном предприятии»;

-  разработка и освоение серийного производства новых видов соединителей, новых видов продукции: (кабельные сборки, контрольно - поверочной аппаратуры (КПА);

- обновление парка оборудования, внедрение современной технологии производства, оснащение рабочих мест;

- развитие информационных систем подготовки и сопровождения производства: оптимизация системы конструкторско-технологической подготовки производства с целью сокращения цикла освоения новой продукции (внедрение САД, CAM систем, Solid Works, NXCAM, PartMaker и PDM SW) и др. 

АО «Завод Элекон» самостоятельно определяет структуру и штаты в пределах нормативной численности. Ключевым элементом любой организации является ее структура. Организационная структура АО «Завод Элекон» представляет собой линейно-функциональную организационную структуру (рис. 2.1).
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Рис. 2.1. Организационная структура АО «Завод Элекон»
Линейно-функциональная структура управления, состоит из:

- линейных подразделов, которые осуществляют в организации основную работу;

- специализированных обслуживающих функциональных подразделений.

Функциональными обязанностями линейных звеньев является принятие решений, а  информирование и помощь линейному руководителю в разработке конкретных вопросов и подготовке необходимых решений, программ, планов для принятия конкретных является обязанностью функциональных звеньев. Функциональные службы доводят свои решения до исполнителей или через высшего руководителя, или напрямую. Роль и полномочия функциональных подразделов зависит от масштабов хозяйственной деятельности и структуры управления предприятия в целом.

Функциональные службы проводят техническую подготовку производства; готовят варианты решения вопросов, которые связаны с процессом производства; освобождают линейных руководителей от планирования, финансовых расчетов, материально-технического обеспечения производства и т.д.

Линейно-функциональная структура управления имеет ряд преимуществ:

·  быстрое осуществление действий по распоряжениям и указаниям, которые отдаются вышестоящими руководителями подчинённым;

·  рациональное сочетание линейных и функциональных взаимосвязей;

·  стабильность полномочий и ответственности персонала;

·  единство и четкость распорядительства;

·  оперативное принятие и выполнение решений.

Общее представление о предприятии можно составить при помощи анализа основных технико-экономических показателей (табл. 2.1).

Таблица 2.1 
Основные технико-экономические показатели АО «Завод Элекон» за 2015-2017 гг.
	Показатели
	2015 год
	2016 год
	2017 год
	Отклонение
	Темп роста, %

	
	
	
	
	2016-2015
	2017-2016
	2016-2015
	2017-2016

	Выручка от продажи товаров, продукции, услуг, тыс. руб.
	5930773
	5887527
	6206440
	-43246
	318913
	99,27
	105,42

	Себестоимость проданных товаров, работ, услуг, тыс. руб.
	4703056
	3903363
	3216685
	-799693
	-686678
	83,00
	82,41

	в том числе материальные затраты
	1863909
	1639247
	1660600
	-224662
	21353
	87,95
	101,30

	Прибыль от продаж, тыс. руб.
	1208317
	1963632
	2048126
	755315
	84494
	162,51
	104,30

	Чистая прибыль, тыс. руб.
	533513
	1479862
	2050296
	946349
	570434
	277,38
	138,55

	Среднегодовая численность персонала, чел.
	4070
	4081
	3875
	11
	-206
	100,27
	94,95

	Фонд заработной платы персонала, тыс. руб.
	111176,12
	113341,61
	111844,13
	2165,49
	-1497,48
	101,95
	98,68

	Среднемесячная заработная плата одного работника, руб.
	27316
	27773
	28863
	457
	1090
	101,67
	103,92

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов, тыс. руб.
	1362627
	1664440,5
	3335998,5
	301813,5
	1671558
	122,15
	200,43

	Рентабельность продаж, %
	20,37
	33,35
	33,00
	12,98
	-0,35
	-
	-

	Производительность труда одного рабочего, тыс. руб.
	1457,19
	1442,67
	1601,66
	-14,52
	158,99
	99,00
	111,02

	Фондоотдача, руб./руб.
	4,35
	3,54
	1,86
	-0,82
	-1,68
	81,27
	52,60

	Рентабельность основных производственных фондов, %
	39,15
	88,91
	61,46
	49,76
	-27,45
	-
	-

	Материалоемкость продукции, руб./руб.
	0,31
	0,28
	0,27
	-0,04
	-0,01
	88,59
	96,10


Из таблицы 2.1 видно, что за анализируемый период существенно выросли значения большинства показателей. Так показатель «Выручка от продажи товаров» уменьшился в 2016 г. на 432246 тыс. руб, а в 2017 г. наблюдается увеличение выручки на 318913 тыс.руб. (5,42%.), что было вызвано за счет увеличения объема реализации продукции.
В 2016 г. наблюдается уменьшение показателя «Себестоимость проданных товаров» на 799693 тыс. руб., а в 2017 г. уменьшение показателя составило 686678 тыс. руб. В 2016 г. наблюдается увеличение показателя «Чистая прибыль» на 9463499 тыс.руб., а в 2017 г. установлено увеличение суммы чистой прибыли на 570434 тыс. руб, что составило 38,55% от изначального показателя. Очевиден значительный прирост в объеме получаемой прибыли, вызванный увеличение выручки от реализации.  

Также наблюдается рост «Фонда заработной платы персонала» в 2016 году (на 1,95%), это связано с увеличением числа работников, а так же с увеличением «Среднемесячная заработная плата одного рабочего» на 1,67%, а в 2017 г. наблюдается уменьшение значения данного показателя на 1,32%. 

В 2016 г. установлен рост показателя «Рентабельность продаж» на 12,98%, что говорит о более эффективной финансовой деятельности организации в отчетном году, однако в 2017 г. значение данного показателя снижается на 0,35 %. Снижение показателя «Производительность труда одного рабочего» составило 1%, что указывает на снижение эффективное использование трудовых ресурсов предприятия, в 2017 г. в ходе анализа установлено увеличение значения показателя на 11,02%.

Значение показателя «Фондоотдача» в 2016 году наблюдается уменьшение на 0,82 руб., что указывает на снижение эффективности отдачи вложенных средств, а в 2017 г. снижение показателя составило 1,68 руб.. Значение показателя «Рентабельность основных производственных фондов» в 2016 г. увеличилось на 49,76% что вызвано увеличением чистой прибыли, в то же время в 2017 г. значение данного показателя снизилось на 27,45%, что было вызвано за счет увеличения основных средств большими темпами, чем прибыли. Материалоемкость за исследуемый период снизилась  на 11,41% в 2016 г., а в 2017 г. на 47,4%, что говорит о том, что повысилась доля материалоёмких изделий.

На рисунке 2.1 наглядно представлена динамика выручки от продаж, себестоимости и чистой прибыли организации за период 2015-2017 гг.
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Рис. 2.1. Динамика выручки от продаж, себестоимости и чистой прибыли организации за период 2015-2017 гг., тыс. руб.
Проанализировав основные технико-экономические показатели деятельности АО «Завод Элекон», можно отметить рост значений основных показателей, что говорит о развитии предприятия и улучшении ее финансового положения.
2.2 Оценка показателей ликвидности и финансовой устойчивости предприятия

Проведем анализ ликвидности баланса предприятия АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг. Для этого предварительно проведем группировку активов предприятия по степени ликвидности и пассивов по срокам их погашения (табл. 2.2-2.3) на основе данных Ф№1 «Баланс» (Приложение А).

Таблица 2.2 

Группировка активов предприятия по степени ликвидности 
АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг.

	Группа активов
	Един. изм.
	2015 г
	2016 г
	2017 г

	Наиболее ликвидные активы (А1)
	тыс. руб
	451230
	675633
	1150162

	Активы, которые быстро реализуются (А2)
	тыс. руб
	421230
	1479348
	1980014

	Активы, которые медленно реализуются (А3)
	тыс. руб
	1045774
	1219531
	2001663

	Активы, которые трудно реализуются (А4)
	тыс. руб
	4876422
	5642207
	8629037


Группирование активов предприятия по степени ликвидности за 2015–2017 гг. показывает:

– наиболее ликвидные активы в 2017 году увеличились на 698932 тыс. руб. по сравнению с 2015 годом;

– активы, которые быстро реализуемые в 2017 году увеличились на 1558784 тыс. руб. по сравнению с 2015 годом;

– активы, которые медленно реализуются в 2017 году увеличились на 955889 тыс. руб. по сравнению с 2015 годом;

– активы, которые трудно реализуются в 2017 году увеличились на 3752615 тыс. руб. по сравнению с 2015 годом.

Как видно из результатов расчета на предприятии наблюдается увеличение наиболее ликвидных активов, быстро реализуемых активов, которое было вызвано за счет увеличения дебиторской задолженности и денежных средств на предприятии.

Группировка пассивов по срокам их погашения АО «Завод Элекон» за 2015–2017представлена в табл. 2.3.
Таблица 2.3 
Группировка пассивов по срокам их погашения
АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг.

	Группа пассивов
	Един. изм.
	2015 г
	2016 г
	2017 г

	Наиболее срочные обязательства (П1)
	тыс. руб
	2141978
	2172136
	5029492

	Краткосрочные пассивы (П2)
	тыс. руб
	10589
	11514
	21344

	Долгосрочные пассивы (П3)
	тыс. руб
	1281
	712399
	4829554

	Постоянные пассивы (П4)
	тыс. руб
	4640808
	6120670
	3880486


Группирование пассивов по срокам их погашения за 2015–2017 гг. показывает:

– наиболее срочные обязательства в 2017 году увеличились на 2887514 тыс. руб. по сравнению с 2015 годом;

– краткосрочные пассивы в 2017 году увеличились на 10755 тыс. руб. по сравнению с 2015 годом;

– долгосрочные пассивы на предприятии в 2017 г. увеличились по сравнению с 2015 г. на 4828273 тыс. руб.;

– постоянная пассивы в 2017 году уменьшились на 760322 тыс.руб. по сравнению с 2014 годом.

Таким образом, можно отметить, что на предприятии в анализируемом периоде наблюдается увеличение наиболее срочных обязательств, краткосрочные и долгосрочных пассивов. 

Результаты анализа ликвидности баланса предприятия АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг. представлены в таблице 2.4.

По результатам анализа можно сделать следующий вывод.

	2015 г
	2016 г
	2017 г

	451230 < 2141978
	675633 < 2172136
	1150162 < 5029492

	421230 < 10589
	1479348 < 11514
	1980014 ≥ 21344

	10457741 ≥ 1281
	1219531 ≥ 712399
	2001663 ≥ 4829554

	4876422 ≥ 4640808
	5642207 ≥ -6120670
	8629037 < 3880486


Таблица 2.4 

Оценка ликвидности баланса предприятия АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг., тыс. руб.
	Актив
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Пассив
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Платежный излишек (недостаток), тыс. руб.

	 (А1)
	451230
	675633
	1150162
	(П1)
	2141978
	2172136
	5029492
	-1690748
	-1496503
	-3879330

	 (А2)
	421230
	1479348
	1980014
	(П2)
	10589
	11514
	21344
	410641
	1467834
	1958670

	 (А3)
	1045774
	1219531
	2001663
	(П3)
	1281
	712399
	4829554
	1044493
	507132
	-2827891

	 (А4)
	4876422
	5642207
	8629037
	(П4)
	4640808
	6120670
	3880486
	235614
	-478463
	4748551

	Баланс
	6794656
	9016719
	13760876
	Баланс
	6794656
	9016719
	13760876
	х
	х
	х


Так, на основе результатов проведенного анализа можно отметить, что баланс предприятия в данном периоде не является ликвидным, о чем говорят представленные данные.

Финансовое положение предприятия  с позиции  краткосрочной перспективы оценивается на основе показателей ликвидности и платежеспособности. Финансовые показатели, которые представляют имущество предприятия в цифрах, отражены в активе баланса. Данный блок информации содержит сведения относительно величины средств, которые находятся в структуре активов предприятия.

Оценка ликвидности предприятия проводится не только на основе абсолютных показателей, но и на основе относительных  показателей, к которым следует отнести коэффициенты абсолютной, быстрой и текущей ликвидности.

Анализ данных показателей проводится на основе финансовой отчетности предприятия (Приложение А). В таблице 2.5 представлены результаты анализа показателей ликвидности предприятия АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг.

Таблица 2.5
Анализ коэффициентов ликвидности АО «Завод Элекон» за 2015–2017  гг.

	Показатель
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Отклонение 

	
	
	
	
	2016-2015 гг.
	2017-2016 гг.

	Коэффициент текущей ликвидности
	0,90
	1,55
	1,02
	0,66
	-0,53

	Коэффициент срочной ликвидности
	0,41
	0,99
	0,62
	0,58
	-0,37

	Коэффициент абсолютной ликвидности
	0,21
	0,31
	0,23
	0,10
	-0,08


Данные таблицы 2.5 показывают, что показатели, которые характеризуют ликвидность предприятия в 2016 году уменьшаются. Так, значение показателя абсолютной ликвидности в 2016 г. увеличивается на 0,1 п.п. и соответствует нормативному, это говорит нерациональном использовании финансовых ресурсов предприятия. В 2016 году значение коэффициента текущей ликвидности увеличилось на 0,22 п.п. и соответствует нормативному значению. В анализируемом периоде происходит увеличение значения коэффициента срочной ликвидности на 0,58 п.п. и соответствует нормативному значению (0,7-1), что говорит о повышении способности предприятия рассчитаться по своим текущим обязательствам 

В 2017 г наблюдается снижение значений показателей ликвидности предприятия. Так, значение показателя абсолютной ликвидности соответствует нормативному и наблюдается тенденция его уменьшения на 008 п.п. Значение коэффициента текущей ликвидности уменьшилось на 0,53 п.п. и также соответствует нормативному значению. Уменьшение значения данного показателя говорит о снижении способность предприятия рассчитаться по своим текущим обязательствам в краткосрочном периоде. В анализируемом периоде происходит уменьшение значения коэффициента срочной ликвидности на 0,37 п.п., что является отрицательной динамикой.
Таким образом, можно отметить, что наблюдается снижение способности на предприятии рассчитаться по текущим обязательствам

Задачей анализа финансовой устойчивости является оценка степени независимости от заемных источников финансирования. Финансовая устойчивость предприятия характеризуется системой финансовых коэффициентов, которые рассчитываются как соотношения абсолютные показателей актива и пассива баланса.
Проведем анализ показателей финансовой устойчивости предприятия АО «Завод Элекон» результаты, которого представлены в таблице 2.6. Расчет проведен на основе данных Ф№1 «Баланс» (Приложение 1).

Таблица 2.6
Анализ показатели финансовой устойчивости АО «Завод Элекон»
за 2015–2017 гг.

	Показатели
	Норма–тивное значение
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Отклонение 

	
	
	
	
	
	2016-2015 гг.
	2017-2016 гг.

	Коэффициент автономии
	>0,5
	0,68
	0,68
	0,28
	0,00
	-0,40

	Коэффициент финансовой зависимости
	<0,5
	1,46
	1,47
	3,55
	0,01
	2,07

	Коэффициент финансовой устойчивости
	>0,7
	0,68
	0,68
	0,28
	0,00
	-0,40

	Коэффициент соотношения собственных и заемных средств
	≥1
	2,15
	2,80
	0,77
	0,65
	-2,03

	Коэффициент маневренности собственного капитала
	[0,2÷0,5],
	-0,05
	0,08
	-1,22
	0,13
	-1,30

	Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	>0,1
	-0,12
	0,14
	-0,93
	0,26
	-1,07

	Коэффициент финансового риска
	<0,7
	0,46
	0,47
	2,55
	0,01
	2,07


Результаты, проведенного расчета (табл. 2.6) показали, что в 2016 году значение коэффициента автономии остается не низменным и составляет 0,68, и соответствует нормативному (больше 0,5). В 2017 г. значение данного показателя уменьшилось на 0,40 п.п., это говорит о том, что на предприятии наблюдается снижение уровня финансовой устойчивости, стабильности и независимости от внешних кредиторов.

В 2016 году по сравнению с 2015 годом наблюдается увеличение значения коэффициента финансовой зависимости на 0,01 п.п. и показывает, что собственные средства составляют наибольшую долю в общей сумме источников финансирования. В 2017 г. значение показателя увеличилось на 2,07 п.п., что свидетельствует об увеличении заемных средств на предприятии.
Значение коэффициента финансовой устойчивости в 2016 г. остается не низменным, это говорит, что предприятие финансируется за счет собственных источников. В 2017 г значение данного показателя уменьшилось на 0,40 п.п., что свидетельствует об увеличении заемного капитала.

Значение коэффициента соотношения собственных и заемных средств в 2016 г. увеличилось на 0,65 п.п., то есть на предприятии преобладает собственный капитал в финансировании текущих обязательств. В 2017 г значение показателя уменьшилось на 2,03 п.п., что свидетельствует об увеличении заемного капитала предприятия.

В 2016 г. значение коэффициента маневренности собственного капитала увеличивается на 0,13 п.п., а в 2017 г. значение показателя является отрицательным и уменьшилось на 1,30 п.п., что говорит об увеличении суммы заемного капитала на предприятии.

Значение коэффициента обеспеченности собственными источниками финансирования в 2016 г. увеличилось на 0,26 п.п. и соответствует нормативному значению, а в 2017 г. имеет отрицательное значении, увеличение данного показателя составило 1,07 п.п. Это говорит о том, что предприятие не располагает достаточным количеством оборотных средств необходимых для обеспечения финансовой устойчивости.

Значение коэффициента финансового риска подтверждает, что предприятие в 2017 г. финансирует свою деятельность за счет заемных средств и говорит о его зависимости в анализируемом периоде. 

Оценка финансовой устойчивости осуществляется на основе абсолютных показателей, которые позволяют определить степень обеспеченности запасов источниками финансирования, и относительных показателей, которые характеризуются уровень финансовой зависимости предприятия от внешних источников финансирования.

Сравнение запасов и источников их финансирования позволяет определить тип финансовой устойчивости. Источниками финансирования запасов есть, в первую очередь, собственные оборотные средства, в случае их недостатка используется долгосрочные и краткосрочные кредиты банков.
На следующем этапе проведем анализ абсолютных показателей финансовой устойчивости предприятии АО «Завод Элекон» за 2015–2017 (табл. 2.7). Расчет проведен на основе данных Ф№1 «Баланс» (Приложение А).

Таблица 2.7 
Анализ абсолютных показателей финансовой устойчивости предприятии АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг., тыс. руб.
	п/п
	Показатель
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Абсолютное отклонение

	
	
	
	
	
	2016-2015 гг.
	2017-2016 гг.

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	1
	Собственные оборотные средства СОС (2–3)
	-235 614
	478 463
	-4748551
	714 077
	-5227014

	2
	Источники собственных средств (с1300)
	4 640808
	6 120670
	3880 486
	1479862
	-2240184

	3
	Внеоборотные активы (с1100)
	4 876422
	5 642207
	8 629037
	76585
	2986830

	4
	Долгосрочные обязательства (с. 1400)
	0
	711 125
	4 828280
	711 125
	4 117155

	5
	Наличие собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов или функционирующий капитал (2+4–3)
	-235 614
	1 189588
	79 729
	1 425 202
	-1109859

	6
	Заемные средства (с 1510)
	0
	0
	0
	0
	0

	7
	Общая величина основных источников формирования запасов  (2+4+6)–3
	-235 614
	1 189588
	79 729
	1 425 202
	-1109859

	8
	Величина запасов (с 1210)
	1 016776
	1 207866
	1 634463
	191 090
	426 597


Продолжение таблицы 2.7

	9
	Излишек (недостаток) собственных оборотных средств для формирования запасов (1–8)
	-1252390
	-729 403
	-6383014
	522 987
	-5653611

	10
	Излишек (недостаток) собственных оборотных средств и долгосрочных заемных средств для формирования запасов (5–8)
	-1252390
	-18 278
	-1554734
	1 234 112
	-1536456

	11
	Излишек (недостаток) общей величины основных источников формирования запасов (7–8)
	-1252390
	-18 278
	-1554734
	1 234 112
	-1536456

	12
	Трехфакторный показатель типа финансовой устойчивости (9:10:11)
	0;0;0
	0;0;0
	0;0;0
	
	

	
	Тип финансовой устойчивости
	Финансонеустойчивое
	Финансонеустойчивое
	Финансонеустойчивое
	
	


Данные таблицы 2.7 говорят о том, что предприятие в 2015–2017 гг. предприятие не располагает достаточными собственными и привлеченными источниками средств для формирования запасов и относится к четвертому типу финансовой устойчивости – не устойчивое финансовое состояние. 

Таким образом, следует отметить, что на предприятии наблюдается снижение финансовой устойчивости в анализируемом периоде.
2.3 Оценка рентабельности и деловой активности предприятия

Деловая активность рассматривают как «динамический процесс, в пределах которого реализуются функции менеджмента, обновляется информация, принимаются и выполняются управленческие решения. 

Проведение анализа деловой активности дает возможность принимать обоснованные управленческие решения по поиску, формирования и использования потенциала предприятий в целях обеспечения их устойчивого экономического роста и повышение конкурентоспособности. Кроме того, это создаст оптимальные научные основания для определения сравнительной конкурентоспособности предприятий.

Проведем анализ показателей деловой активности предприятия результаты, которого представлены в таблице 15. 

Таблица 15 
Динамика коэффициентов деловой активности предприятия 
АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг.

	Наименование коэффициента
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Отклонение 

	
	
	
	
	2016-2015 гг.
	2017-2016 гг.

	1.Коэффициент общей оборачиваемости активов 
	0,87
	0,65
	0,45
	-0,22
	-0,42

	2.Коэффициент оборачиваемости оборотных (мобильных) средств 
	3,09
	1,74
	1,21
	-1,35
	-1,88

	3.Коэффициент отдачи собственного капитала
	1,28
	0,96
	1,60
	-0,32
	0,32

	4. Период оборачиваемость запасов 
	62
	74
	95
	12
	21

	5. Период оборачиваемость денежных средств 
	27
	41
	67
	14
	25

	6.Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности 
	14,08
	3,98
	3,13
	-10,10
	-0,85

	7.Срок погашения дебиторской задолженности
	26
	90
	115
	65
	24

	8.Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности 
	2,77
	2,71
	1,23
	-0,06
	-1,48

	9.Срок погашения кредиторской задолженности 
	130
	133
	292
	3
	159


Как видно из проведенного анализа на предприятии наблюдается уменьшение коэффициента общей оборачиваемости активов в 2016 г. с 0,87 до 065 оборотов или на 0,22 п.п., в 2017 г. снижение значения показателя составило 0,42 п.п. Данная динамика показывает, что на предприятии снижении эффективности использования его имущества. 

В 2016 г. произошло уменьшение значения коэффициента оборачиваемости оборотных средств на 1,35 п.п., а в 2017 г. снижение значения показателя составило 1,88 п.п. Данная динамика показывает, что на предприятии наблюдается снижение скорости оборачиваемости оборотных средств, что можно рассматривать как отрицательную тенденцию. 

В 2016 году значение коэффициента отдачи собственного капитала уменьшается на 0,32 п.п., а в 2017 г. снижение значения показателя составило 0,32 п.п., это говорит о том, что скорость оборота собственного капитала уменьшается, что является отрицательной динамикой.

В 2016 году по сравнению с 2015 годом на предприятии произошло увеличение периода оборачиваемости запасов до 74 дней или на 12 дней, в 2017 г. увеличение значения показателя составило 21 день, что говорит о повышении спроса на продукцию. 

На предприятии в 2016 г. наблюдается увеличение периода оборачиваемости денежных средств на 14 дней, а в 2017 г. увеличение значении показателя составило 25 дней. Данную тенденцию следует рассматривать как положительную. 

Уменьшение коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности в 2016 г. составило 10,10 п.п., что привело к увеличению периода погашения дебиторской задолженности на 65 дней. В 2017 г. значение коэффициента оборачиваемости дебиторской задолженности уменьшилось на 0,85 п.п., что привело к увеличению периода погашения дебиторской задолженности на 24 дня, что является отрицательной тенденцией

Уменьшение оборачиваемости кредиторской задолженности предприятия в 2016 г. составило 0,06 п.п., что привело к увеличению периода оборачиваемости кредиторской задолженности на 3 дня, в 2017 г. значение коэффициента оборачиваемости кредиторской задолженности уменьшилось на 1,48 п.п., что привело к увеличению периода ее оборачиваемости на 159 дней. 
Как видно из данных в анализируемом периоде наблюдается снижение значений показателей деловой активности, что говорит о снижении эффективности деятельности предприятия.
Рентабельность характеризует отношение (уровень) прибыли к авансированному капиталу или его элементам; источникам средств или их элементам; общей величине текущих расходов или их элементам. Показатели рентабельности отражают сумму прибыли, полученную организацией на каждый рубль капитала, активов, доходов, расходов и т.д.

Проведем расчет показателей рентабельности предприятия АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг. результаты, которого представлены в таблице 16.

Таблица 16 
Динамика показателей прибыльности (рентабельности) предприятия 
АО «Завод Элекон» за 2015–2017 гг.

	Наименование коэффициента
	2015 г
	2016 г
	2017 г
	Отклонение 

	
	
	
	
	2016-2015 гг.
	2017-2016 гг.

	1. Рентабельность продаж 
	20,37
	33,35
	33,00
	12,98
	-0,35

	2. Бухгалтерская рентабельность от обычной деятельности 
	11,36
	31,43
	40,26
	20,07
	8,83

	3.Чистая рентабельность 
	9,00
	25,14
	33,03
	16,14
	7,90

	4.Экономическая рентабельность активов 
	7,85
	16,41
	14,90
	8,56
	-1,51

	5.Рентабельность собственного капитала 
	11,50
	24,18
	52,84
	12,68
	28,66

	6.Валовая рентабельность 
	20,70
	33,70
	48,17
	13,00
	14,47

	7.Затратоотдача 
	118,84
	162,57
	125,31
	43,73
	-37,26


На основе результатов проведенного анализа показателей рентабельности (табл. 16) можно сделать вывод, что на предприятии происходит незначительное снижение эффективности его деятельности. 

Так, из проведенного анализа следует, что на предприятии в 2016 году наблюдается увеличение показателя рентабельности продаж с 20,37% до 33,35%, то есть увеличение составило 1298%. Данная динамика говорит о повышении прибыли в объеме продаж. В 2017 г. значение данного показателя снизилось на 0,35%, что говорит о снижении прибыли от продаж.
В 2016 году по сравнению с 2015 годом на предприятии произошло увеличение значения бухгалтерской рентабельности от обычной деятельности до 31,43%, а в 2017 г. увеличение показателя бухгалтерской рентабельности составило 8,83%, что свидетельствует о повышении доли прибыли на предприятии до налогообложения.
На предприятии в 2016 году произошло увеличение значения показателя чистой рентабельности на 16,14%, а в 2017 г. значение показателя увеличилось на 7,90%. Даная динамика свидетельствует о том, что на предприятии произошло уменьшение выручки от реализации продукции, которая приходится на 1 руб. прибыли.

Так же следует отметить, что увеличение значения показателя рентабельности собственного капитала в 2016 г. составило 12,68%, а в 2017 г. значение показателя увеличилось на 28,66%. Это свидетельствует о повышении эффективности деятельности предприятия в результате того, что на предприятии увеличилась сумма прибыли.
Увеличение показателя валовой рентабельности на предприятии в 2016 году составило 13,0%, в а 2017 г. значение данного показателя составило 14,47%, что говорит об увеличении суммы валовой прибыли на единицу выручки.

В 2016 году на предприятии значение затратоотдачи увеличилось на 47,73%, это свидетельствует о повышении прибыли в затратах предприятия. В 2017 г. значение показателя снизилось на 37,26%, что свидетельствует о снижении прибыли в затратах предприятии.
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